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Чи хочете Ви, щоб ПриватБанк продавав Вашу техніку в 
лізинг своїм клієнтам?

Предметом лізингу може бути:

❏ сільськогосподарська техніка;

❏ обладнання;

❏ комерційний автотранспорт;

❏ спецтехніка.
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Умови для наших клієнтів (лізингоотримувач)
Строк лізингу 12 міс. 24 міс. від 24 до 60 міс.

Ставка 1-24% річних 1-24% річних 24% річних

Разова комісія 1% від вартості предмету лізингу немає

Вартість 
обладнання / 
транспорту

від 150 тис. грн до 35 млн. грн

Вартість 
сільгосптехніки від 300 тис. грн до 35 млн. грн

Страхування 1% щорічно 

Аванс 20% / 30% від вартості предмету лізингу вітчизняного / 
імпортного виробництва

Погашення 
заборгованості 

Щомісячно, рівними частинами або сезонний платіж 
(хоча б 2 рази на рік)



Но как?!
Чим обумовлена економічно приваблива ставка 
для клієнта?

Схема Лізинг 1% + 1% Лізинг 15% + 1%

Строк 12 міс. 24 міс.

Розмір знижки 8% від вартості 5% від вартості 
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Надання Вами знижки на придбання банком техніки / обладнання, 
для подальшої передачі в лізмнг

У випадках відсутності знижки або знижка менша ніж 5%/8% по 
партнерській програмі пропонуються стандартні ставки - 24%
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Як це працює?
1. Ми підписуємо договір про співпрацю і додаємо Вас до списку партнерів Банку

2. Пропонуємо лізинг нашим корпоративним клієнтам та створюємо попит на 

Вашу продукцію

3. Представник Банку збирає необхідні документи від клієнта для оцінки 

фінансового стану та після розгляду ухвалює фінансування проекту

4. Банк інформує Вас про намір купівлі певного обладнання або техніки

5. Підписується договір купівлі-продажу. Оформлюється договір лізингу з 

клієнтом, який вносить аванс за продукцію. 

6. Банк перераховує Вам аванс

7. Поставляється техніка/обладнання і передається Покупцю в лізинг.

8. Банк виконує повну оплату.
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Ви отримаєте

▪виключення ризику неплатежів

▪збільшення обсягу продажів

▪збільшення середньої суми однієї угоди
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Умови для співпраці
▪відкритий поточний рахунок в ПриватБанку для перерахування коштів 
▪підписання угоди про співпрацю
▪надання знижки на продукцію для здешевлення клієнтської ставки 
▪виконання гарантійного та сервісного обслуговування
▪зворотній викуп (не обов’язково), надає можливість фінансувати Ваших покупців 
під 22% річних, замість стандартних 24%
▪Рекламні банери на сайті Вашої компанії 
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Дякую за увагу!
П.І.Б.:

Телефон:

 E-mail:


